Asketra

Agrupacion Segoviana de Empresarios de Transporte.

ASETRA INFORMA (203-2026; 13-10-2026)

— Webinar DeCA - RUTAPORTE (15-10-2026).

— Jornada online lunes 19 de octubre: La decision estratégica mas importante de la
empresa familiar ;continuar o vender?

— Precio de CEPSA, 14 de octubre de 2026.

— SOLRED precio profesional, 14 de octubre de 2026.

WEBINAR DeCA - RUTAPORTE (15-10-2026)
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WEBINAR INFORMATIVO PARA SOCIOS DE ASETRA SEGOVIA ) |
o® Para resolver todas tus dudas sobre el uso de 5

S@% RUTAPORTE y la gestion del DeCA. ! .
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(=) =] Jueves 15 de octubre
= ®

alas 09:00 horas

El enlace para conectarse a ese webinar es:
https://teams.microsoft.com/meet/3801069721504563?p=iDghHKFORUEGEVO33Q ‘

Q| D dereunion: 3801069721504563 | [ codigo de acceso: SbE2nax2

Jgngos porla .
dl?ltalizaaén

del transporte.

Como informamos ayer, hemos alcanzado un acuerdo de colaboracién con PROCONN
con el objetivo de facilitar a las empresas integradas en nuestra organizacion el
acceso a RUTAPORTE, una plataforma para generar y gestionar el Documento
electrénico de Control Administrativo (DeCA) en el transporte de mercancias por
carretera.

ina web de Asetra (condiciones econdmicas, déonde y cémo

ION

Mas informacién en la
darse de alta, etc.).

Ctra. N-603 p.k. 87 - Centro de Transportes de Segovia - 40006 Segovia

& 921 448 041 - asetrasegovia@asetrasegovia.es - www.asetrasegovia.es = 629 150 607



mailto:asetrasegovia@asetrasegovia.es
http://www.asetrasegovia.es/
https://asetrasegovia.es/deca-asetra-segovia-alcanza-un-acuerdo-con-rutaporte/
https://asetrasegovia.es/deca-asetra-segovia-alcanza-un-acuerdo-con-rutaporte/

Agrupacién Segoviana de Empresarios de Transporte.

El JUEVES 15 DE OCTUBRE DE 2026 las 09.00 horas, vamos a realizar el segundo de
los webinar que organizaremos para informar a los socios.

Webinar informativo para socios de Asetra Segovia

Jueves 15-10-2026

09:00 horas

No es necesaria inscripcion previa
https://teams.microsoft.com/meet/3801069721504563?p=iDghHKFORUE6EV033
ID de reunion: 380 106 972 150 456 3

Codigo de acceso: 5bE2n4X2

QO E Il

JORNADA ONLINE LUNES 19 DE OCTUBRE: LA DECISION ESTRATEGICA MAS
IMPORTANTE DE LA EMPRESA FAMILIAR ;CONTINUAR O VENDER?

19 de Octubre de 2026 Asgtga e

16:30 horas

Agrupacios Segovans de Emprasarcs 8o Vanspertes

La inscripcion a esta jornada es totalmente gratuita
cumplimentando la confirmacién de asistencia.

CONFIRMACION DE ASISTENCIA

Jornada On Line:

POBLAC N

o La Decision Estratégica mas
o Importante de la Empresa
Nombre del asistente Familiar: ;Continuar o Vender?

El proceso de reflexion estratégica de la
empresa familiar ante la incertidumbre del
entorno economico

;Cuanto vale nuestra empresa familiar?
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Asketra

Agrupacion Segoviana de Empresarios de Transporte.

La decisién estratégica mas
importante de la empresa familiar: i

¢Continuar o Vender?

Las empresas familiares, siendo la columna vertebral sobre la que se
fundamenta el sistema econdmico nacional, han sufrido un importante
momento de agitacion con la diversas crisis que estamos padeciendo. Los
principios y valores de compartir el suefio y el orgullo familiar, o defender
el legado histérico y el linaje de la familia, han podido verse dafiados ante
esta nueva tesitura macroecondmica.

En este sentido, también es cierto que el proceso de refiexion estratégica . El proceso de reflexidn estratégica en la empresa familiar
es el taln de Aquiles de la empresa familiar. Se calcula que solo un 15% ante la incertidumbre del entorno econémico
de ellas han realizado un procesos estructurado y profundo de visién y

misidn de corto, medio y largo plazo de Propiedad, Familia y Empresa ante

la actual situacion de incertidumbre econdmica. 17,05~ tas entre los asistentes

De esta forma, nos encontramos en un momento histérico a nivel

empresarial, puesto que una gran parte de familias empresarias estan <£Cuanto* SE T AT
afrontando esta situacion como una dara amenaza de continuidad y otra ¥ No Ce

parte como una clara oportunidad de crecimiento y posicionamiento
estratégico. Por todo ello, es imprescindible que el empresariado conozea
las caracterfsticas de estos procesos, asf como las herramientas y
soluciones para afrontarlos con éxito. La continuidad, si no se afronta

18,00 — Preguntas entre los asistente:

como s debido, puede resultar extremadamente dolorosa para todos los 18,15 - Clausura de la jomada
miembros de las ramas familiares.
Por (iltimo, en determinadas ocasiones, tras realizar un buen DAFO de Ponentes:

Familia Empresaria, se concluye como mejor alternativa, la opcién de no
continuar el legado familiar, por resultar més contraproducente. En estos
casos, el empresario tiene que conocer también que opciones tiene para no
tirar por tierra el esfuerzo y sacrificio de tantos y tantos afios, pudiendo ser
una opcion la de vender el negodio.

- Don Javier Fuentes Ramirez (

Los objetivos basicos de esta jornada son:

DOAyudar a la empresa familiar a conocer los entresijos y la
complejidad del proceso de reflexion estratégica

OOfrecer una visién completa del proceso de compra-venta para
casos en los que sea mas aconsejable no continuar con el negocio.

Webinar informativo para socios de Asetra Segovia
Lunes 19-10-2026
16:30 horas

< NORE N

ASISTIR NOS LO DIGA POR CORREO ELECTRONICO
asetrasegovia@asetrasegovia.es )

No es necesaria inscripcién previa (PERO ROGAMOS QUE QUIEN TENGA PREVISTO

A

https://teams.microsoft.com/meet/385560671201862?p=FUBObvghAtsgW?7idd5

ID de reunion: 385 560 671 201 862
Codigo de acceso: Ni9dX3mm

PRECIO DE CEPSA, 14 DE OCTUBRE DE 2026

Los precios para el dia 14 de octubre, son los siguientes:

PRODUCTO PRECIO SIN IVA PRECIO CON IVA

1,959 euros/litro

(®* Con descuento de 18
Diesel 1,619 euros/litro céntimos: 1,779 euros/litro
(* Con descuento de 22
céntimos: 1,739 euros/litro

Relacion estaciones:

— Descuento de 22 céntimos.
— Descuento de 18 céntimos.
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Agrupacion Segoviana de Empresarios de Transporte.

PRECIO PROFESIONAL SOLRED 14 DE OCTUBRE DE 2026

e CPYUPEPYPL || 8

e
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Descuentos para los asociados a Asetra Segovia dados de alta en el convenio que
mantenemos, a través de CETM, con SOLRED:

«

— Para quienes estén dados de alta en la modalidad ‘precio surtidor, agrupacién 86’,
pasa de 15 a 18 céntimos/litro en un gran nimero de estaciones de servicio.

— Para quienes estén dados de alta en ‘precio profesional, agrupacién 7545’, pasa de
19 a 22 céntimos/litro en un gran nimero de estaciones de servicio. El precio
profesional, con esos 22 céntimos de descuento, para el 14 de octubre se queda en
1,738 euros/litro (con IVA y sin ese descuento de 22 céntimos: 1,958).

Accediendo a ESTE ENLACE podran consultar los precios para mafana, en las
gasolineras REPSOL de toda Espafia.
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